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Cycles courts de formation 2027

Formation éligible Compte Personnel de Formation
Colt de certification en sus

MANAGEMENT MODALITES
Maitriser sa fonction de chef d'équipe P
Parcours managérial P
Animer une équipe de travail P
Manager aujourd'hui : enjeux, role et positionnement P
Manager une équipe intergénérationnelle P
Adopter une posture de manager coach P
Gérer son temps et construire une délégation efficace P
Mettre en place des objectifs et indicateurs de suivi P
Conduire les différents types d’entretiens managériaux, animer une p
réunion

Utiliser les leviers de motivation et d'implication P
Manager dans un contexte en mutation P
Disposer des indispensables du droit social pour managers P
Conduire et manager un projet P
Formation «Référent Harcelement» P
PSSM - Premiers secours en santé mentale P
Prévention des risques psychosociaux P
Fidéliser ses collaborateurs et prévenir les départs P
Transmettre ses compétences et sécuriser la continuité P
Bien préparer sa retraite - les gestes qui sauvent P
Formation initiale des membres du CSE : P
Volet santé, sécurité et conditions de travail

Formation recyclage des membres du CSE : P
Volet santé, sécurité et conditions de travail

Formation des membres du CSE : Volet économique P
Formation "Référent Harcélement" P
Concepts de base de la comptabilité P
Assurer la gestion administrative, comptable et fiscale de la déclaration p
de TVA

Parcours «Assurer les opérations comptables au quotidien» P
Parcours «Préparer les opérations comptables périodiques» P
Parcours «Participer aux opérations de fin d'exercice» P
Maitriser les fondamentaux de la gestion TPE/PME P

23 févet5mars/7 et18juin /5 et 12 oct

De mars 2027 a février 2028

5 janv, 16 mars, 13 avr et 4 mai /
1¢juin, 7, 23 sept et 11 oct

9 et 31 mars
20 avr
5 janvier / 1¢ juin
2 fév et 2 mars / 22 juin et 6 juil

16 mars / 7 sept
13 avr /23 sept

4 mai/ 11 oct
8 juin / 16 nov
22 juin / 7 déc

NOUS CONSULTER

19 mars /17 juin / 28 sept / 29 nov

25 et 26 février / 10 et 11 mai /
7 et 8 oct

5et6avr/2et3nov
15 juin / 16 nov
19 et 23 mars / 18 et 19 oct
NOUS CONSULTER

17, 18, 24, 25 et 26 mars /
15, 16, 23, 24 et 25 juin / 14, 15, 20,
21et22oct/2,3,8,9et10déc

24, 25 et 26 mars / 23, 24 et 25 juin /
20,21 et 22 oct /8, 9 et 10 déc

21 et 22 avr/ 18 et 19 nov

19 mars / 17 juin / 28 sept / 29 nov

1°" et 2¢ semestre - NOUS CONSULTER
1¢" et 2¢ semestre - NOUS CONSULTER
Mars - Avril - NOUS CONSULTER
NOUS CONSULTER
Avril - Juin - NOUS CONSULTER

19, 20, 26, 27 avr/ 8,9, 15 et 16 nov

DUREE (J)

2 jours

13 jours
4 jours
2 jours
1 jour
1 jour
2 jours
1 jour
1 jour
1 jour
1 jour
1 jour

2 jours

1 jour
2 jours

2 jours
1 jour
2 jours

1 jour

5 jours

3 jours

2 jours

1 jour

4 jours
3 jours
19,5 jours
12 jours
12 jours

4 jours

DUREE (H)

14 h

91h

28 h

14 h

7h

7h

14 h

7h

7h

7h

7h

7h

14 h

7h
14 h

14 h
7h
14 h
7h

35h

21h

14 h

7h

28 h

21h

136,5 h

84 h

84 h

PRIX HT
630€

3185€

1240€

630€

315€

315€

630€

315€

315€

315€

315€

315€

630€

315€

350€

630€
315€
630€
350€

1520€

930€

630€

315€

1190€

910€

2 050€

1275€

1275€

1160€

Développer son assertivité et adopter une posture commerciale P
Mener une négociation commerciale P
Maitriser les fondamentaux de I'accueil client P

Renforcer la relation client par une qualité de service durable

Maitriser I'outil de création CANVA P
Maitriser la suite Meta Business : FACEBOOK et INSTA P
Adopter une stratégie professionnelle : FACEBOOK avancé et LINKEDIN P

Booster sa prospection commerciale avec LINKEDIN et I'IA P

13 et 14 mai/ 16 et 17 nov

13, 14 mai, 2 et 3 juin /
16, 17, 23 et 24 nov

19 mai/ 23 nov

26, 27 avr et 19 mai/ 2, 3 nov et 23 nov

5 mars/ 18 juin /15 nov
12 mars / 25 juin / 22 nov
19 mars / 2 juil / 29 nov

30 avr/ 23 nov

DUREE (J)

2 jours
4 jours
1 jour
3 jours
1 jour
1 jour
1 jour

1 jour

7h

21h

7h

7h

7h

7h

PRIX HT
630€

1210€

315€

930€

315€

315€

315€

350€



P : Présentiel | V : Visio Les dates en bleu indiquent les FORMATIONS DELOCALISEES A L'ISLE JOURDAIN : Les dates en rouge indiquent les FORMATIONS DELOCALISEES A CONDOM :
: N CSTG, 4 Rue Motta Di Livenza, 32600 L'Isle-Jourdain Espace Salvandy, 16 rue Jean Jaurés, 32100 Condom

EFFICIENCE RELATIONNELLE MODALITES DUREE (J) DUREE (H)  PRIX HT
Mieux communiquer P 13 et 14 janv /9 et 10 juin / 27 et 28 oct 2 jours 14 h 630€
Structurer sa prise de parole en situation professionnelle P 22 et 23 mars / 15 et 16 déc 2 jours 14 h 630€
Désamorcer I'agressivité et poser un cadre relationnel P 14 avr/ 13 sept 1 jour 7h 315€
Prévenir les conflits et restaurer une relation constructive P 12 et 13 juil /9 et 10 déc 2 jours 14 h 630€
Gen Z inversée : décoder les générations pour travailler ensemble P 15 mars / 28 sept 1 jour 7h 315€

EFFICACITE PROFESSIONNELLE ET PERSONNELLE ~ MODALITES DUREE () DUREE (H) ~ PRIXHT

Développer son intelligence émotionnelle en milieu professionnel P 19 et 20 avr/ 18 et 19 nov 2 jours 14 h 630€
Optimiser son temps et gérer ses priorités [ 11 mars et 15 avr/ 7 et 21 juin / 6 et 20 oct 2 jours 14 h 630€
Prévenir et mieux gérer son stress au travail P 15 et 16 fév /2 et 3 déc 2 jours 14 h 630€
Structurer et synthétiser I'information P 22 et 29 janv / 25 et 26 nov 2 jours 14 h 630€
'Fe{te’zgiez_:;zrraena:qc;?rf‘ieance : Maitriser les regles essentielles d'orthographe p 12 et 16 avr / 20 et 21 sept 2 jours 14 630€
Manier avec aisance les pourcentages et la proportionnalité P 2et9mars/5et12 oct 2 jours 14 h 630€
Rédiger des écrits professionnels clairs et efficaces P 28 mai et 8 juin / 6 et 7 déc 2 jours 14 h 630€
Cultiver I'optimisme P 18 mai/ 13 déc 1 jour 7h 315€

DUREE ()) DUREE (H)  PRIX HT

Gagner en autonomie avec les outils numériques du quotidien P 4 et 5 mars /22 et 23 sept 2 jours 14 h 630€
Word initiation (pour débutants) P 11 et 12 mars/ 13 et 14 sept 2 jours 14 h 480€
Word perfectionnement P 22 et 23 fév /8 et 9 nov 2 jours 14 h 480€

18 et 19 janv /8 et 9 mars / 24 mars et
Excel initiation P 7 avr /16 et 23 juin / 29 et 30 sept / 2 jours 14 h 480€
4 et 5oct/24 nov et 1edéc

8et9fév/8et9avr/17 et 24 juin/

Excel intermédiaire P 7et8oct/ 22 et 23 nov/ 13 et 14 déc 2 jours 14 h 480€
Excel approfondi P 2529t€!t2(; Eﬁ;ln//2154eett2165n;gtrs / 2 jours 14 h 480€
Powerpoint P 8 janv / 6 sept 1 jour 7h 240€
Office 365 : Découvrir les outils collaboratifs P 13 avr/ 1 juin/ 1¢oct / 8 déc 1 jour 7h 315€
Découverte de POWER BI P NOUS CONSULTER

Se protéger des cyberattaques : les bons réflexes du quotidien P 21 mai/ 22 oct 1 jour 7h 315€
Sécuriser les données numériques : RGPD, Cyber et IA P 22 avr/ 8 oct 1 jour 7h 315€

INTELLIGENCE ARTIFICIELLE NOUVEAU ! MODALITES DUREE (J) DUREE (H)  PRIX HT
S'initier a I'lA pour un usage professionnel P 9 mars / 4 juin / 24 sept / 30 nov 1 jour 7h 350€
Maitriser le prompting avancé et les assistants IA P 11 mai/ 4 oct 1 jour 7h 350€
Sécuriser ses usages de I'l|A P 12 mai /5 oct 1 jour 7h 350€
Optimiser ses taches administratives avec I'lA P 28 mai /19 oct 1 jour 7h 350€
Gagner du temps avec I'A - Réunions et compte-rendus P 7 juin / 12 oct 1 jour 7h 350€
Recruter plus efficacement avec I'lA P 25 mai/ 11 oct 1 jour 7h 350€
Booster sa prospection commerciale avec LINKEDIN et I'l|A P 30 avr /23 nov 1 jour 7h 350€

9 mars, 11, 12, 28 mai et 7 juin /

24 sept, 4, 5, 12 et 19 oct > jours 35h 1550€

Parcours Certifiant IA générative P

DUREE (J)) DUREE (H)  PRIX HT

Hygiéne alimentaire en restauration commerciale P NOUS CONSULTER 2 jours 14 h Nous consulter
Hygiene alimentaire en restauration collective P NOUS CONSULTER 1 jour 7h Nous consulter
IMMOBILIER MODALITES DUREE (J) DUREE (H)  PRIX HT
Maitriser I'outil de création CANVA P 5 mars / 18 juin / 15 nov 1 jour 7h 315€
Suite Meta Business : FACEBOOK et INSTA P 12 mars / 25 juin / 22 nov 1 jour 7h 315€
Adopter une stratégie professionnelle : FACEBOOK avancé et LINKEDIN P 19 mars / 2 juil / 29 nov 1 jour 7h 315€
Booster sa prospection commerciale avec LK et I'l|A générative P 30 avr/ 23 nov 1 jour 7h 350€
Anglais Immobilier Confirmé - de la visite a I'Acte P NOUS CONSULTER 2 jours 14 h 630€
Actualité juridique de I'immobilier P NOUS CONSULTER 1 jour 7h 315€
Fiscalité immobiliere pratique P NOUS CONSULTER 1 jour 7h 315€



DUREE (H)

DUREE (J)

MODALITES PRIX HT

S’engager dans une démarche RSE

Développement durable dans I’hébergement touristique
et la restauration

SECURITE - PREVENTION

CACES R489 / CACES R485 (Chariot élevateur) - conducteur débutant
CACES R489 / CACES R485 (Chariot élevateur) - conducteur expérimenté
CACES R482/ CACES R486 - conducteur débutant

CACES R482 / CACES R486 - conducteur expérimenté

Certibiocide Nuisibles

Certibiocide Désinfectants

Certibiocide Autres Produits

|CERTIBIOCIDE | CONDUITE D’ENGINS

Bases Sauveteurs Secouristes du Travail (bases SST)

MAC SST

PSSM - Premiers secours en santé mentale

SECOURS

Gestes et postures : étre acteur de la prévention des risques

Travail en hauteur

Habilitations électriques BO-HO
Habilitations électriques BE-BS
Habilitations BP (photovoltaique)

Recyclage habilitations électriques BE-BS

Habilitations électriques B1-B1V-B2-B2V-BR-BC

ELECTRICITE

Recyclage habilitations électriques B1-B1V-B2-B2V-BR-BC

Habilitations électriques haute tension (HTA)

Recyclage habilitations électriques haute tension (HTA)

Sécurité incendie (manipulation extincteur et évacuation des lieux)

LANGUES - PARCOURS INDIVIDUALISES

(anglais, espagnol, chinois, allemand, italien, FLE)

2,10 et 11 (AM) fév 2,5 jours 1 050€

11 janv /22 mars 1 jour 350€

Langue Etrangére Professionnelle
(20h en cours particulier + acces e-learning 3 mois)

Langue Etrangere Professionnelle
(40h en cours particulier + acces e-learning 6 mois)

Cycles longs diplomants (Alternance = Temps plein)

TITRE PROFESSIONNEL

DUREE (J)  DUREE (H)  PRIX HT
P NOUS CONSULTER 3 jours 21h 680€
P NOUS CONSULTER 2 jours 14 h 480€
P NOUS CONSULTER 3 jours 21h Nous consulter
P NOUS CONSULTER 2 jours 14 h Nous consulter
P NOUS CONSULTER 3 jours 21h 650€
P NOUS CONSULTER 1 jour 7h 250€
P NOUS CONSULTER 1 jour 7h 250€
1eret2fév /11 et 12 mars /22 et 23 avr/ 14 et 15 juin
P /28 et 29 juin / 20 et 21 sept / 11 et 12 oct / 2 jours 14 h 285€
15 et 16 nov /22 et 23 nov /13 et 14 déc
19 janv /26 fév /19 mars /2 avr /21 mai/ 8 juin/ .
e 20 sept / 30 sept / 13 oct / 5 nov / 7 déc 1 [ vl LLEE
P 25 et 26 fév /10 et 11 mai/ 7 et 8 oct 2 jours 14 h 350€
P NOUS CONSULTER 1 jour 7h 290€
P NOUS CONSULTER 1 jour 7h 290€
P 28janv/25 mars /26 avr/ 17 juin /11 oct/ 18 nov /13 déc 1 jour 7h 210€
28 et 29 janv / 25 et 26 mars /26 et 27 avr/ 17 et .
P '18juin/11et12 oct/18 et 19 nov/ 13 et 14 déc Zljours deri 420¢
P 21 avr/ 29 nov 1 jour 7h 210€
1¢ et 2 mars (AM) / 14 et 15 juin (AM) / .
P 4et 5 oct (AM) / 6 et 7 déc (AM) ol [7 1310 2L
23, 24, et 25 févr /11, 12 et 13 mai / .
7 14, 15 et 16 sept / 30 nov, 1¢ et 2 déc 2 2L 630¢
4 et 5 fév (AM) / 30 et 31 mars (AM) / 20 et 21 mai
P (AM) /24 et 25 juin (AM) /27 et 28 sept (AM) / 1,5 jour 10,5h 350€
14 et 15 oct (AM) / 25 et 26 nov (AM)
23,24, 25 et 26 fév /11, 12, 13 et 14 mai / )
P 14,15, 16 et 17 sept / 30 nov, 1¢, 2 et 3 déc 2o CL L2
4 et 5fév/20et21 mai /24 et25juin/ )
7 27 et 28 sept / 25 et 26 nov 2 [ 1 560¢
P NOUS CONSULTER 1/2 jour + 1/2 jour Nous consulter
MODALITES DUREE (J))  DUREE (H)  PRIXHT
PouV 3 mois 20 h 1315€
Selon vos disponibilités :
Nous consulter
PouV 6 mois 40 h 2 630€
CODE RNCP PERIODE DUREE

Assistant Ressources Humaines - Niveau 5
Chargé d’Accueil et De Gestion Administrative - Niveau 4
Secrétaire Comptable - Niveau 4

Comptable Assistant - Niveau 4

Les certifications de formations

85€ 120€

41 366 A partir d’octobre 2027 65 jours sur 1 an (455 h)

41 239 NOUS CONSULTER Selon positionnement initial
37123 NOUS CONSULTER Selon positionnement initial
37121 NOUS CONSULTER Selon positionnement initial

500€ 350€



Formations initiales superieures en apprentissage

Depuis septembre 2023, CCl Formation Gers est une antenne PURPLE CAMPUS (fusion des 16 CFA des CCI d'Occitanie)

et propose une offre de formation initiale supérieure en apprentissage.

DIPLOMES NEGOVENTIS PAR CCl FRANCE

POST BAC

GESTIONNAIRE D’UNITE COMMERCIALE
NIVEAU 5 - BAC+2

PUBLIC CIBLE :

POST BTS

BACHELOR RESPONSABLE DE DEVELOPPEMENT COMMERCIAL
NIVEAU 6 - BAC+3

* Jeunes, entre 15 et 29 ans révolus pour un contrat d’apprentissage, sans limite d’age pour un public en situation de handicap

* Sans limite d’age pour un contrat de professionnalisation

PRE-REQUIS & NIVEAU D’ENTREE :
« Etre titulaire d’un Bac ou dipléme de niveau 4
* QOu avoir 3 ans d’expérience professionnelle dans le secteur du com-
merce ou de la distribution

APRES LA FORMATION :

> LES METIERS POSSIBLES :

* En sortie de formation : adjoint de point de vente, assistant manager,
chef d’équipe, responsable d’équipe, adjoint au chef de rayon

* En évolution de carriere : responsable de rayon, adjoint de magasin,
responsable d’univers

> POURSUITE D’ETUDES :

¢ Bac+3 Responsable de la Distribution
* Bac+3 Responsable de Développement Commercial

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES :
Mettre en ceuvre des actions commerciales et marketing phygitales
de I'unité commerciale
* Conseiller et vendre, assurer la gestion de la relation clients dans un
contexte omnicanal
* Suivre les ventes et gérer les stocks de I'unité commerciale
* Collaborer a I'organisation du fonctionnement de I'unité commerciale
et a I'animation d’équipe
DUREE ET RYTHME : 805 h sur 24 mois
(2 jours / semaine)

TARIF :
* Reste a charge apprenti: 0 €
* Formation financée par France Compétences et les OPCO

LIEU : CClI Formation Gers, 10 rue Diderot, Auch

EQUIPES, METHODES & OUTILS PEDAGOGIQUES :

* Equipe pédagogique expérimentée, qualifiée et formée aux méthodes pédagogiques

digitales
» Formateurs dotés d'une expérience professionnelle en entreprise

PRE-REQUIS & NIVEAU D’ENTREE :
« Etre titulaire d’un dipléme de niveau 5
* Ou avoir 3 ans d’expérience professionnelle dans le domaine du titre
et satisfaire aux épreuves de sélection de I'établissement

APRES LA FORMATION :

> LES METIERS POSSIBLES :

» Développeur commercial, chef de secteur, responsable des ventes,
responsable grands comptes, chargé d’affaires, responsable commer-
cial, manager de clienteéle, responsable de centre de profit

> POURSUITE D’ETUDES :

¢ Bac+5 Manager d’équipe ou de centre de profit

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES :

Piloter les actions commerciales d'une équipe

* Mener directement et en autonomie les négociations complexes avec
les clients importants

¢ Manager le développement commercial de son activité

 Participer a I'élaboration de la stratégie commerciale de son entre-
prise et gérer les projets commerciaux

TYPE DE FORMATION :

Collective en face a face présentiel et/ou distanciel

DUREE ET RYTHME : 455 h sur 12 mois
(1 semaine / mois)

>>>

MODALITES D’EVALUATION & VALIDATION :
* Controle continu, examen terminal et
évaluation professionnelle
* Validation du diplome : totale et/ou partielle

* Face a face pédagogique avec alternance d’apports théoriques, d’'exercices pratiques et

de mises en situation



La qualité des formations

CCl Formation Gers répond a la norme Qualité QUALIOPI depuis septembre 2020.

La certification qualité a été délivrée au titre des catégories d’actions suivantes :
ACTION DE FORMATION PROFESSIONNELLE CONTINUE
ACTION DE FORMATION PAR APPRENTISSAGE

Depuis sa création, CCl Formation Gers défend au quotidien les valeurs de transparence, loyauté et
éthique professionnelle, indispensables au développement d’une offre de formation de qualité.

CCl Formation Gers est engagé dans une démarche RSE depuis 2026.

1500 + de 6 000

Stagiaires _ o,
. . Heures de formations animées
accueillis en formation

Merci aux 470
320 j Actions de formations

entreprises qui nous

i i o ..
ont fait confiance en 2026 99 /o o
40 OOO Taux de satisfaction stagiaires
Heures Stagiaires suite a une formation

10 rue Diderot
32000 AUCH
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PARKING GRATUIT LISSAGARAY (SAUF LE JEUDI) PARKING GRATUIT DIDEROT PARKING GRATUIT CIRCA (7 MIN A PIED)





